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DIRECT ACCESS TO ACCURATE, CONSISTENT, CONSOLIDATED DATA.  MAKE IT EASIER TO FACILITATE THE 
DECISION MAKING PROCESS AND INFLUENCE INSURANCE PRODUCT PRICING AND LOSS RESERVES 
MANAGEMENT FOR INCREASED PROFITABILITY.  COMPLEMENT YOUR TEAM’S STRONG ANALYTICAL SKILLS 
WITH INSURANCE SCORECARD.   

iPartners helps actuaries: 
•

       

•  Get to the right answer faster 
••  Minimize human intervention in data 

consolidation & easily export to other data 
analysis tools 

••  Contribute immediate value to the decision 
making process 

••  Present data in an easily understood formats 
including charts and graphs  

••  Expedite the analytical process 
••  Provide supporting data for the development 

With iPartners you have online access to information that will help you provide information to: 

•  
 

••  ns Review information on claim settlements an enses to support reserve evaluatio
and reserve adequacy studies.  

•  Be positioned to react quickly and respond to management inquiries without requiring IT support . 

d loss adjustment exp

before a trend develops that could be damaging to t
company. 

•  Produce revenue forecasts and other management 
reports on demand.  

•
 
 

For more information on the iPartners Solution contact us at (888) 618­836 ext 220, or visit our website at www.ipartners.net. 
 

• Analyze and develop rates for current and future 

•  
insurance products 
Estimate the appropriate reserves for future claims 

•  e 

“We just launched a new 
product and, with the very 
competitive cycle that the 
insurance industry is currently 
in, we were very anxious to see 
how it would be received and 
perform in the current 
environment. The product 
launched mid month and by the 
end of that same month, with 
iPartners, we were getting the 
feedback we needed. This was 
very exciting! 

‐ Vince Franz, Actuary 
Celina Insurance Company 

•
• Provide the information necessary to assist in corporat

•  
planning including mergers and acquisitions 
Develop equitable pricing for new insurance products 

•  t in a 
•
• Forecast the potential impact of a catastrophic even

specific geographic location(s). 
•  to perform • Monitor your company’s financial data 

•  
profitability analysis 
Evaluate and review pricing adequacy  

•  
•
• Contribute to the development of corporate growth 

strategies. 
•  Examine loss patterns and recommend corrective actions 

he 
•

•


